
O L Á H  P É T E R

Vezetői- és management

tapasztalatok

Kapcsolati tőke

Szállodaüzemeltetési, szállodaipari

tapasztalatok

Értékesítés, account management

Nagy- és közepes méretű cégek

Ügyfél- vendégközpontú szemlélet

Probléma- és panaszkezelés

Kommunikációs készségek szóban

és írásban

E R Ő S S É G E K

+ 36 30 400 8828

Budapest, XVI. ker.

olahpeter@protonmail.com

Tapasztalataimat az IT szektorban illetve a turizmushoz kapcsolódó

iparágakban tevékenykedő cégeknél, illetve nemzetközi

szállodaláncoknál szereztem. Értékesítési és üzemeltetési

tapasztalatokkal, az egyes iparágakhoz kapcsolódó széleskörű kapcsolati

körrel rendelkezem. 

P R O F I L

T A P A S Z T A L A T O K

GetCon Hungary Zrt.
2022 - Jelenleg

Sales Manager

IT hálózati megoldások értékesítése

Államigazgatási- és nagyvállalati ügyfelek, fővállalkozók és

partnerek kezelése

Új ügyfelek és lehetőségek felkutatása

Kapcsolattartás a meglévő ügyfelekkel 

Ügyféltalálkozók és megbeszélések szervezése és lebonyolítása,

prezentációk

Cégen belül együttműködés a mérnökökkel és a projekt

managerekkel

Komplex ajánlatok és kalkulációk összeállítása

Szerződések szövegezése, előkészítése

Folyamatos képzések

Részvétel konferenciákon és eseményeken a cég képviseletében

Kapcsolattartás partner céggekkel és gyártókkal (nemzetközi)

T A N U L M Á N Y O K

Eötvös József Általános Gimnázium

1987 - 1991

Középiskolai érettségi

Budapesti Gazdasági Főiskola
1996 - 2000

Közgazdász



Sales Manager
Assa Abloy Global Solutions
2019 - 2022

Kapcsolattartás meglévő ügyfelekkel: szállodák,

fővállalkozók, partnerek

Ügyféltalálkozók és megbeszélések szervezése és

lebonyolítása, prezentációk

Beléptetőrendszerek értékesítése főként szállodáknak

Konferenciákkon és szakmai rendezvényeken a cég

képviselete

Kapcsolattartás a külföldi vezetőséggel, rendszeres riportok

Komplex ajánlatok és kalkulációk összeállítása

Szerződések szövegezése, előkészítése

Folyamatos képzések

Sales Manager
Maistro Kft.
2017 - 2019

T A P A S Z T A L A T O K

Kapcsolattartás meglévő ügyfelekkel: szállodák,

fővállalkozók, partnerek

Ügyféltalálkozók és megbeszélések szervezése és

lebonyolítása, prezentációk

Szoftverek értékesítése szállodáknak és éttermeknek

Konferenciákkon és szakmai rendezvényeken a cég

képviselete

Rendszeres riportolás a vezetőség és a tulajdonos felé

Komplex ajánlatok és kalkulációk összeállítása

Szerződések szövegezése, előkészítése

Ügyfelek tréningezése és tanácsadás az üzemeltetésben

Assistant General Manager
Fraser Residence Budapest 

Front Office Manager
Le Meridien Budapest
Hilton Budapest WestEnd

2000 - 2011

Szállodanyitási tapasztalatok

20-30 fős csapat vezetése, beosztása, motíválása

Tréningek szervezése és lebonyolítása

Közvetlen ripotolás a General Managernek illetve a külföldi

managementnek

Vendégpanasz kezelés

Szervíz színvonalának folyamatos fejlesztése

Sztenderdek betartatása, ellenőrzése

Munkaerő felvétellel, szoros együttműködés a HR-rel

Együttműködés és kapcsolattartás a szálloda egyéb részlegeivel

Részvétel szakmai rendezvényeken

2000 - 2011


